
BAB III 

PELAKSANAAN KEGIATAN 

3.1 Laporan Kegiatan 1 (Aji Saka Putra - 1612110474) 

3.1.1 Kegiatan Sosialisasi Investasi Obligasi dan Reksadana kepada 

Masyarakat Desa Padang Manis. 

 Investasi merupakan suatu kegiatan yang menahan modal atau aset nya yang 

nantinya akan mendapatkan keuntungan dimasa yang akan datang. Investasi 

merupakan cara terbaik bagi kita dalam merencanakan program hidup di 

masa akan datang, alasan kelompok 82 melakukan sosialisasi tentang 

berinvestasti karena untuk mengenalkan kepada masyarakat, bahwa 

investasi tidak hanya dilakukan pada properti dan emas saja, tetapi ada cara 

lain untuk dapat mulai berinvestasi dengan deposit yang jumlah devisit yang 

minim. 

3.1.2 Tujuan dilakukannya sosialisasi pengenalan Berinvestasi di Obligasi 

dan Reksadana. 

 Tujuan dari kegiatan ini yang paling utama ialah untuk mengenalkan kepada 

masyarakat bahwa berinvestasi di Obligasi dan Reksadana bukan suatu hal 

yang asing lagi, dan memberikan suatu masukan bahwa lebih baik 

melakukan investasi pada Obligasi atau Reksadana dari pada hanya 

menabungkan uang dari penghasilan mereka, karena dengan 

menginvestasikan sebagian pendapatan, masyarakat bisa memperoleh 

keuntungan berupa bunga yang didapat dari investasi yang mereka lakukan 

tersebut. 

3.1.3 Manfaat investasi bagi masyarakat 

a. Mendapatkan penghasilan tetap 

Salah satu manfaat yang berikan oleh investasi ialah mendapatkan 

penghasilan tetap. Dikarenakan modal yang di investasikan akan 

mendapatkan keuntungan dari investasi Obligasi atau Reksadana. 
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b. Memperluas usaha  

Dengan keuntungan yang diberikan oleh investasi, bisa dimanfaatkan 

oleh masyarakat untuk dapat memperbesar atau membangun usaha. 

c. Aman dilakukan  

Karena investasi pada Obligasi dan Reksadana sudah terdaftar secara 

sah oleh OJK (Otoritas Jasa Keuangan) dan dilindungin oleh hukum, 

sehingga aman dilakukan oleh masyarakat. 

d. Investasi dengan dana yang minim 

Pada investasi ini memiliki deposito dana yang kecil, sehingga sangat 

direkomendasikan bagi masyarakat desa yang notabennya masyarakat 

menengah kebawah.   

 

 

 

 

 

 

 

       

Gambar 3.1 Sosialisasi tentang Investasi Obligasi dan Reksadana kepada 

Masyarakat Desa Padang Manis 

3.2 Laporan Kegiatan 2 (Alfian Tara Henerdal – 1511050049) 

1. Sosialisasi pelatihan pembuatan Website  . 

Dalam membantu pemasaran produk dibutuhkan sebuah web  yang dapat 

mengelola informasi yang ada di produk  tersebut. sehingga 

menghasilkan informasi yang tertata dan mudah untuk didapatkan 

memalui sebuah website. 

Nah untuk Pelatihan website saya memakai Wix.com 
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Wix.com adalah platform pengembangan web berbasis awan yang 

memungkinkan penggunanya membuat situs web HTML 5 dengan cara 

seret dan Tempel . 

Pengguna dapat menambahkan berbagai fitur seperti tautan media sosial, 

perdagangan elektronik, formulir kontak, pemasaran surel, dan forum 

komunitas ke situs mereka menggunakan beragam aplikasi Wix dan aplikasi 

pihak ketiga. 

Pengguna harus membeli paket premium supaya bisa menautkan situsnya 

ke alamat pribadi, menghapus iklan Wix, menambah fitur perdagangan 

elektronik, menambah penyimpanan dan kapasitas akses data. 

Pada pelatihan ini, peserta akan mendapat pelatihan website dasar dengan 

WIX. Peserta akan mendapat penjelasan mengenai website WIX, 

membuat akun, pengenalan fitur, dan pengaturan template. 

Diharapkan,  setelah mengikuti pelatihan ini, peserta akan bisa 

mengimplementasikan ilmu ini untuk mengembangkan usahanya. 

 

Gambar 3.2 tampilan UMKM Desa Padang Manis di WIX 

 

 

2. Pembuatan E-commerce Tokopedia 
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Tokopedia  merupakan E-commerce  yang tepat untuk memasarkan 

produknya secara cepat, mudah, dan gratis. Dengan mengupload foto dan 

mendeskripsikan produk yang didukung dengan iklan pembaharuan terakhir 

yang muncul, tersedianya kontak link dan tersedianya kontrol kualitas 

terhadap iklan penawaran barang dan jasa, iklan gratis bagi para pengguna 

dan cakupan wilayah iklan di seluruh Indonesia serta masih banyak yang 

lainnya 

Website ini menyediakan berbagai macam produk yang dapat ditawarkan 

serta dilengkapi dengan mesin pencari yang memudahkan untuk mencari 

produk yang diinginkan dengan mudah dan juga di katalog belanja. 

Keuntungan konsumen adalah saat melakukan transaksi unik dan 

verifikasinya yang instant sehingga penjual cepat menerima pesanan dan 

produk lebih cepat tiba ke tangan pembeli.            

Fitur admin Tokopedia 

Manfaat Fitur Admin Tokopedia 

a. Mendelegasikan Tugas dengan Aman 

Melalui fitur admin, Anda akan mendapat akun admin dimana akun tersebut 

dapat digunakan oleh rekan Anda. Namun, admin tersebut tidak dapat 

menarik uang dari saldo Tokopedia, sehingga Anda tidak perlu khawatir. 

b. Memiliki Waktu untuk Mengembangkan Bisnis Anda 

Dengan fitur Admin, Anda dapat mendelegasikan semua atau sebagian 

pekerjaan kepada rekan admin Anda. Dengan begitu, dapat mengurangi 

pekerjaan rutin Anda dan fokus untuk melakukan ekspansi bisnis, seperti 

menambah variasi produk, membuat jaringan promosi baru, bahkan 

membuka jaringan penjualan baru. 

c. Pembagian Pekerjaan yang Jelas 

Bukan cuma berguna bagi pemilik, fitur Admin juga memberikan 5 opsi 

akses, yaitu admin inbox, kelola toko, transaksi, Topads, dan statistik. 

Anda dapat memberikan atau membatasi akses tiap admin. Hal ini akan 

membantu Anda untuk membagi tugas admin-admin Anda. Mungkin 
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sebagian admin akan ditugaskan untuk mengelola toko dan inbox. 

Sedangkan, yang lainnya akan ditugaskan untuk memantau transaksi dan 

promosi TopAds. Dengan pembagian tugas dan akses ini, maka Anda akan 

tahu pembagian tugas dengan jelas sehingga admin akan lebih bertanggung 

jawab terhadap pekerjaannya. 

d.  Bantu Menciptakan Sistem yang Bekerja untuk Anda 

Seiring berjalannya bisnis, Anda mungkin tidak akan berjualan di Tokopedia 

saja. Nah, fitur admin ini akan membantu Anda untuk membiarkan admin 

mengelola semua kegiatan toko dari awal hingga akhir. Jadi, tugas Anda 

hanyalah mencairkan Saldo Tokopedia saja. Namun, pastikan bahwa Anda 

memilki orang yang terpercaya dan bertanggung jawab untuk mengelola 

toko online Anda. 

 

Gambar 3.3 Tampilan Produk Produk Permen di Toko Online 

Tokopedia 
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3.2 Laporan Kegiatan 3 (Indri Widhiyanti - 1612110291) 

Media sosial merupakan media secara online yang bisa digunakan siapapun, 

kapanpun dan dimanapun Anda berada. Selama fasilitas mendukung maka 

media sosial bisa dicapai. Faktanya semua orang didunia untuk zaman 

sekarang, tidak bisa terlepas dari yang namanya media sosial. Semua orang 

menggunakan media sosial untuk berbagai kepentingan baik untuk bekerja, 

bercengkerama dengan keluarga atau teman, bahkan untuk berbisnis. 

 

 

 

 

Gambar 3.4 Tampilan Instagram Produk Permen Pepaya 

 

Dalam dunia bisnis, media sosial dapat digunakan sebagai alat promosi dan 

penjualan secara online. Media sosial dapat membantu pebisnis dalam menemukan 

konsumen baru dan memperluas target pasar. Sosial media merupakan sarana yang 

sesuai untuk menciptakan hubungan dengan konsumen. Hubungan dengan 

konsumen dibangun sebelum, pada saat, dan setelah konsumen menggunakan 

produk mereka. Program ini bertujuan untuk memperunik kemasan permen yang 
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memiliki nilai jual di pasaran. Dan kelompok 82pun memasarkan produk permen 

ini melalui Sosial media (Instagram). Instagram: umkm_padangmanis 

Pepaya kalifornia adalah buah asli dari indonesia. pepaya kalifornia merupakan 

hasil rekayasa dari para ilmuan IPB, umumnya pepaya hanya menjadi buah yang 

dimakan langsung, oleh karena itu Kelompok 82 melakukan inovasi permen dari 

pepaya yang memiliki varian rasa, tujuan dari inovasi rasa untuk membuat produk 

permen pepaya lebih menarik dikalangan anak-anak, serta masyarakat. 

Berikut merupakan produk dari pepaya kalifornia yang telah diolah menjadi permen 

pepaya 

 

Gambar 3.5 Produk Permen Pepaya dalam ukuran bungkus besar 

 

3.4 Laporan Kegiatan 4 (Meliani Kristiani LD - 1612110065) 

 Pelatihan Pembuatan Proposal Bisnis (Business Plan) 

 Pelaksanaan kegiatan dari proposal bisnis yaitu memberi pengertian atau 

pelatihan kepada masyarakat Desa Padang Manis tentang proposal bisnis 

agar masyarakat Desa Padang Manis memahami dari proposal bisnis itu 

sendiri yaitu "bentuk pengajuan atau permohonan". Penawaran itu bisa 

berupa ide, gagasan, pemikiran atau sebuah rencana kerja yang di tujukan 

kepada pihak lain untuk mendapatkan dukungan, baik itu yang sifatnya izin, 
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persetujuan, "dana" dan lain-lain. Proposal bisa juga diartikan sebagai 

sebuah tulisan/pemaparan yang dibuat oleh penulis yang bertujuan untuk 

melakukan penjabaran atau menjelaskan sebuah rencana dengan suatu 

tujuan atau kegiatan kepada pembaca atau pihak yang menjadi target agar 

memudahkan masyarakat Padang Manis mengajukan dana untuk suatu 

usaha. 

Dan juga memberikan pengenalan tentang manfaat proposal bisnis terhadap 

masyarakat Desa Padang Manis yaitu: 

1. Proposal usaha berguna untuk membandingkan antara perkitaan/rencana 

dengan hasil yang nyata. 

2. Proposal usaha membantu wirausahawan untuk mengembangkan dan 

menguji strategi yang diharapkan dari sudut pandang pihak lain. 

3. Proposal usaha dapat membantu wirausahawan untuk dapat berpikir 

kritis dan objektif atas bidang usaha yang akan dimasukinya/digeluti. 

4. Persaingan faktor ekonomi dan analisis finansial yang masuk dalam 

subjek proposal usaha dapat mendekati asumsi-asumsi secara cermat, 

mengenai seberapa besar tingkat keberhasilan dalam usaha. 

5. Semakin jelasnya/transparasi sumber-sumber keuangan yang diterima 

maupun yang akan dikeluarkan. 

6. Proposal Usaha dapat memberikan gambaran awal dan seberapa jauh 

kemampuan manajerial seorang wirausahawan. 

7. Proposal usaha dapat mengidentifikasi adanya kemungkinan resiko 

kritis pada saat penting, untuk mempermudah penentuan langkah 

antisipasi. 

8. Proposal usaha dapat memberikan informasi potensi pasar dan perkiraan 

market share yang mungkin bisa dengan mudah diraih. 

9. Proposal usaha dapat memberikan sumber-sumber finansial yang lebih 

jelas, dokumen ringkas yang mengandung informasi penting serta 

evaluasi finansial. 

10. Proposal usaha dapat memberikan gambaran tentang kemampuan 

wirausahawan untuk memenuhi kewajibanya sebagai wirausahawan 

sekaligus pemimpin. 
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Gambar 3.6 Sosialisasi tentang Proposal Bisnis kepada Masyarakat 

Desa Padang Manis 

 

1.5 Laporan Kegiatan 5 (Refysha Syafilia Wirawan – 1612120152) 

Pelatihan Laporan Keuangan 

Pelaksanaan kegiatan dari rencana kegiatan pelatihan laporan keuangan 

kepada Kelompok Wanita Tani, PKK, dan Karang Taruna di desa Padang 

Manis berjalan baik sesuai dengan apa yang direncanakan sebelumnya. 

Kegiatan ini dilakukan, agar semua Kelompok yang mendapatkan pelatihan 

mampu membuat Laporan Keuangan dengan baik dan disiplin. Karena, 

sebelumnya kelompok-kelompok organisasi di desa Padang Manis kurang 

mampu membuat Laporan Keuangan dengan baik, sehingga, perhitungan 

keuangan jadi terlihat kurang jelas, dan informasi didalamnya diragukan.  

Menghitung BPP Produk Inovasi  

Biaya Pokok Produksi adalah penjumlahan seluruh pengorbanan sumber 

ekonomi yang digunakan untuk mengubah bahan baku menjadi produk. 

Perhitungan Biaya Pokok Produksi dapat digunakan untuk menentukan 

harga jual yang akan diberikan kepada pelanggan sesuai dengan biaya-biaya 

yang dikeluarkan dalam proses produksi. Komponen Biaya Pokok Produksi 

terdiri dari dua yakni biaya komersial dan biaya manufaktur, biaya 

manufaktur adalah biaya pabrik yakni jumlah dari elemen-elemen biaya 
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diantaranya Biaya bahan baku, biaya tenaga kerja langsung dan biaya 

overhead pabrik. Dari penjelasan disamping ‘biaya bahan baku’ disebut 

juga biaya utama sedangkan ‘biaya tenaga kerja’ dan ‘biaya overhead 

pabrik’ disebut juga biaya konversi. Sedangkan biaya komersial adalah 

biaya yang timbul atau yang terjadi dikarenakan kegiatan diluar dari proses 

produksi seperti biaya pemasaran dan biaya administrasi umum. 

Penjelasan mengenai biaya bahan baku, biaya tenaga kerja 

langsung dan biaya overhead pabrik : 

a. Biaya bahan baku 

Terjadi karena adanaya pemakain bahan baku. Biaya bahan 

baku merupakan harga pokok bahan baku yang dipakai dalam 

produksi untuk membuat barang atau produk, biasanya 100% 

bahan baku merupakan masuk dalam produk yang telah jadi. 

b. Biaya tenaga kerja langsung 

Biaya ini timbul ketika pemakaian biaya berupa tenaga kerja 

yang dilakukan untuk mengolah bahan menjadi barang jadi, 

biaya tenaga kerja langsung merupakan gaji dan upah yang 

diberikan kepada tenaga kerja yang langsung terlibat dalam 

pengolahan bahan menjadi produk. 

c. Biaya overhead pabrik 

Dan biaya overhead pabrik timbul akibat pemakain fasilitas- 

fasilitas yangdigunakan untuk mengolah bahan seperti mesin, 

alat- alat, tempat kerja dansebagainya. Dan yang lebih jelas 

lagi adalah biaya overhead pabrik terdiri daribiaya di luar dari 

biaya bahan baku. 

 

 

 

 

 

 

Tabel 3.1 Perhitungan Besaran Biaya Bahan Baku 
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Bahan 

Permen 

Pepaya 

Unit 
Satua

n 

Harga Per- 

unit 

Total Harga 

Pepaya  1 Biji Rp 4.400 Rp 4.400 

Gula  
250 Gr  Rp 3.000 Rp 3.000 

Citrus  ½ Sdt Rp 5.000 Rp 5.000 

Pewarna Makanan 3 Ml  Rp 600 Rp 1.800 

Kemasan 
9 Bks Rp 500 Rp 4.500 

Gas ¼ Kg Rp 5.000 Rp 5.000 

TOTAL BIAYA BAHAN BAKU Rp 23.700 

 

3.6 Laporan Kegiatan 6 ( Yoga Setiawan – 1612120156) 

Berikut adalah laporan kegiatan individu Yoga Setiawan : 

Pelatihan Pembuatan Laporan Keuangan BUMDES (Bentuk Usaha 

Milik Desa) 

Pelatihan  yang dilakukan berupa, pelatihan pembuatan laporan keuangan 

sederhana bulanan dengan mencatat transaksi harian secara sederhana tanpa 

jurnal transaksi. Pelatihan dilakukan kepada penanggungjawab BUMDES 

(Bentuk Usaha Milik Desa) Ayam Bapak Medi Setiawan dan BUMDES 

(Bentuk Usaha Milik Desa) Ikan Bapak Ikhsan, dengan mengenalkan model 

pencatatan sederhana untuk mencatat transaksi harian BUMDES (Bentuk 

Usaha Milik Desa) ayam dan ikan air tawar. Pelatihan yang dilakukan ialah 

mencatat transaksi kas, persediaan, peralatan, utang, piutang, penjualan, dan 

biaya. 

 

a. Buku Kas 

Buku yang mencatat seluruh keluar masuknya kas perusahaan. Buku 

ini mencatat seluruh kegiatan kas dari penjualan, atau kas yang 
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dikeluarkan untuk biaya perusahaan. Transaksi dicatat secara harian 

oleh Bapak Medi sebagai penanggungjawab. 

 

Tabel 3.2 Buku Kas 

Tanggal Keteranagan Debit Kredit Saldo 

 Saldo  awal   300.000 

03/09/2019 Penjualan  telur 200.000  500.000 

 

b. Buku Penjualan 

Buku yang berisi tentang arus penjualan, penjualan telur khususnya 

serta penjualan ayam di akhir masa produksi nantinya. Transaksi yang 

dicatat ialah transaksi harian penjualan telur. 

 

Tabel 3.3 Buku Penjualan 

Tanggal Keteranagan Debit Kredit Total  

01/09/2019 Penjualan telur  300.000 300.000 

03/09/2019 Penjualan  telur  200.000 500.000 

 

 

c. Buku Piutang 

Buku yang berisi transaksi penjualan kredit (piutang) oleh pelanggan. 

Transaksi yang dicatat adalah transaaksi kredit oleh pelanggan yang 

membeli telur yang tidak dibayar secara kontan atau piutang. 

 

 Tabel 3.4 Buku Piutang  

Tanggal Keteranagan Debit Kredit Saldo 

 Saldo  awal    

010/09/2019 Piutang Darmin 200.000  200.000 
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d. Buku Persediaan 

Buku yang berisi daftar persediaan yang dimiliki oleh BUMDes 

(Bentuk Usaha Milik Desa), seperti jumlah ayam, stok telur, pakan 

dll. Transaksi yang dicatat ialah transaksi yang mengurangi atau  

enambah persediaan. 

 

Tabel 3.5 Buku Persediaan 

Tanggal Nama Barang Satuan Debit  Kredit 

01/09/2019 Telur Kg 20  

01/09/2019 Telur Kg  15 

 

 

e. Buku  Biaya 

Buku yang mencatat biaya yangdikeluarkan BUMDES (Bentuk 

Usaha Milik Desa) selam satu bulan. Transaksi yang dicatat adalah 

seluruh transaksi yang terkait dengan biaya yang harus dikeluuarkan 

BUMDES (Bentuk Usaha Milik Desa) dalam kgiatan usahanya. 

 

Tabel 3.6 Buku Biaya 

Tanggal Keteranagan Jumlah  

05/092019 Pakan jagung 300.000 

07/09/2019 Dedak  200.000 

 

f. Buku Hutang 

Buku yang mencatat mengenai hutang BUMDES (Bentuk Usaha 

Milik Desa) kepada pihak luar. Transaksi dicatat apabila BUMDES 

(Bentuk Usaha Milik Desa) melakukan hutang kepada pihak lain. 
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Tabel 3.7 Buku Hutang 

 

 

 

 

g. Laporan Keuangan 

 

LAPORAN NERACA 

BUMDes PADANG MANIS 

Per September 2019 

 

 

Tabel 3.8 Laporan Neraca 

 

 

 

 

 

Tanggal Keteranagan Debit Kredit Saldo 

 Saldo  awal   0 

11/09/2019 Gas 21.000  21.000 

KAS xxx HUTANG xxx

PIUTANG xxx MODAL xxx

PERSEDIAAN xxx

PERALATAN xxx

TOTAL AKTIVA xxx TOTAL PASIVA xxx

AKTIVA PASIVA
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LAPORAN LABA RUGI 

BUMDes PADANG MANIS 

Per September 2019 

 

 

Tabel 3.9 laporan Laba Rugi 

 

LAPORAN PERUBAHAN EKUITAS 

BUMDES PADANG MANIS 

Per September 2019 

 

Tabel 3.10 Laporan Perubahan Ekuitas 

 

Modal Awal 01 September 2019 xxx

Laba bersih xxx

Prive xxx

Penambahan modal xxx

Modal akhir 30 September 2019 xxx

Penjualan xxx

Beban-beban :

Beban pakan xxx

Beban listrik xxx

Beban tranport xxx

Beban gaji xxx

Beban lain-lain xxx

Total beban (xxx)

Laba bersih xxx


