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BABI

PENDAHULUAN

1.1.LatarBelakang

Perkembanganteknologiinformasidankomunikasitelahdimanfaatkandi

berbagaibidang kehidupan,seiring perkembangan zaman,teknologi

informasidankomunikasimerupakansaranayangdibutuhkandalam satu

pengerjaantugas,teknologiinformasidankomunikasiyangterkaitbisa

memberikanharapanpadasemuaoranguntukpekerjaannyadanjuga

sudahmewarnaiaktifitasmasyarakatsehari-hari,teknologiinformasidan

komunikasitelahdigunakandalam prosesbisnis.

Kemudahansertaefektifitaskegiatanoperasionalmerupakanhalmutlak

yangdibutuhkanolehbanyakperusahaan/institusi.Halinibergunauntuk

meningkatkankinerjaperusahaanyangakanberdampakpadakepuasan

konsumen perusahaan tersebut. Di era perkembangan teknologi

informasiyangkianpesat,sistem informasimerupakansalahsatufaktor

pendukung bagisebuah instansi/perusahaan dalam mempermudah

kegiatanoperasionalnya,baikdalam penginputandanpengolahandata,

hingga menyediakan laporan maupun infornasipenting lainnya yang

bergunauntukpenunjang pengambilankeputusan(SanjaKurniawan&

SiskaIriani,2015).

PT ProteindotamaCiptaPanganataudikenaldenganBestMeatadalah

penyedia kebutuhan protein terlengkap untuk keluarga diIndonesia.

Denganlebihdari400tokoyangtersebardiseluruhpelosoknegeri,Best

Meat berkomitmen untuk memberikan pelayanan sekaligus produk

dengan kualitasterbaikuntukkebutuhan keluarga sepertiayam utuh,

daging sapipilihan,ikan,susu dan produk olahan lain dengan harga

terjangkau.padasaatiniPT ProteindotamaCiptaPangan mengalami

penurunan penjualan karena PT Proteindotama Cipta Pangan belum

mengetahuipolaminatpelangganterhadapprodukyangdisediakanPT

ProteindotamaCiptaPanganselainitucabang-cabangPTProteindotama



Cipta Pangan sering mengalamikekosongan stok dikarenakan pada

massapandemicovid-19hampirseluruhwilayahkhususnyakotaBandar

Lampungterjadi



pembatasan aktivitas masyarakatoleh pemerintah sehingga proses

distribusi/pengirimanprodukkecabangmengalamikendala.Analisapola

minatpelanggan pada produk tertentu berguna untuk meningkatkan

pemasaran,dan meningkatkan penjualan.Dalam bidang bisnis dan

perdagangan,hasilimplementasidapatmembantuparapebisnisdalam

penjualanterhadapapayangberhubungandenganpersediaanbarang.

didalam menganalisa pola minatpelanggan PT Proteindotama Cipta

Pangan sering mengalamikesulitas karena semua proses dilakukan

dengancaramanualdantanpamenggunakanmetodesehinggaproses

menganalisamembutuhkanwaktuyangcukuplamadanhasilanalisa

kurang efektif.oleh karena itu PT Proteindotama Cipta Pangan

memerlukanalatatausistem yangdapatmembantudalam menganalisa

pola minat pelanggan terhadap produk yang disediakan PT

ProteindotamaCiptaPangan.

1.2.RuangLingkupKerjaProgram KP

Adapunruanglingkuplaporaninipenulismelakukanpengamatansebagai

berikut.

1.PengamatanUmum

BerisiTentangsejarahperusahaan,visidanmisiperusahaan,bidang

usaha/kegiatan utama perusahaan, lokasi perusahaan, struktur

organisasi.

2.PengamatanKhusus

Meliputipelaksanaanpekerjaansecarakhususselamakerjapraktek

berlangsungyaituproses.PenerapanSistem InformasiPenjualanPada

PTProteindotamaCiptaPangan.

1.3Manfaatdantujuan

1.3.1Manfaat

Adapunmanfaatdaripenelitianiniadalahsebagaiberikut:

1. MembantuPTProteindotamaCiptaPangandalam menganalisa

polapenjualanproduk.



2. MembantuPTProteindotamaCiptaPangandalam penjualandan

mengoptimalkanpemasarandanstrategipenjualanproduk

1.3.2Tujuan

Tujuandarikegiataniniadalahsebagaiberikut.

1. Untuk menerapkan sistem informasi penjualan pada PT

PROTEINDOTAMACIPTAPANGAN

1.4TempatDanWaktuPelaksanaan

KegiatanKerjaPraktekinidilakukanpada:

1.Waktu :20Agustus-20September2021

2.Tempat :PT.PROTEINDOTAMACIPTAPANGAN

3.

1.5SistematikaPenulisan

BABIPENDAHULUAN

Bagianinimembahastentanglatarbelakangpengambilanjudulpenelitian.

Selainitujugaakandiuraikantentangperumusanmasalah,ruanglingkup

penelitian,tujuandanmanfaatpenelitian,sertasistematispenulisian

BABIIGAMBARAN UMUM PERUSAHAAN

Padabagianiniakanmembahasuraian–uraianteoripenunjangyangdi

lakukanataudigunakanolehpeneliti

BABIIIMETODOLOGIPENELITIAN

Padabagianiniakanmembahastentangtahapanmetodepenyelesaian

permasalahanyangakandilakukan

BABIVHASILDANPEMBAHASAN

Bagian inimembahas tentang hasilproses penelitian sistem yang

dilakukansertapembahasanhasilprogram danuraiantentangkelebihan

kekuranganprogram

BABV KESIMPULANDANSARAN

Bagianinimembahastentangsimpulanberdasarkanhasilpenelitian,serta

saran – saran yang diberikan berdasarkan temuan sebagaisaran
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pengembangandanimplementasinya.

DAFTARPUSTAKA

LAMPIRAN



BABII

GAMBARANUMUM PERUSAHAAN

2.1 SejarahPerusahaan

PT.Proteindotama Cipta Pangan adalah perusahaan yang bergerak

dibidangretailyangmenjualdagingayam segar,susu,sertaproduk-

produkproteinlainnyayanghalal,higienisdansehat.Danberdirisejak

tahun2010sampaidengansekarang.PTproteindotamaCiptaPangan

atau dikenaldengan bestmeatadalah penyedia kebutuhan protein

terlengkapuntukkeluargadiindonesia.Denganlebihdari400tokoyang

tersebar diseluruh pelosok negeri,BestMeatberkomitmen untuk

memberikanpelayanansekaligusprodukdengankualitasterbaikuntuk

kebutuhankeluargasepertiayam utuh,dagingsapipilihan,ikan,susudan

produkolahanlaindenganhargaterjangkau.PT.PROTEINDOTAMACIPTA

PANGAN,Jl.PatimuraNo.7,KupangKota,Kec.Tlk.BetungUtara,Kota

BandarLampung,Lampung35362

2.2.VisidanMisiPerusahaan

2.2.1VisiPerusahaan

UntukmenghadapieraglobalisasiPtProteindotamaCiptaPangan

telahmembuatsuatukeputusandenganmenyatakansebuahvisi”

MenciptakanKenyamananPembelianBagiPelanggan”.

2.2.2MisiPerusahaan

Untuk mencapai visi tersebut perusahaan mempunyai misi

yaitu,“Senantiasa memberikan pelayanan yang terbaik secara

konsistenbagikepuasanpelanggan“.

2.3.BidangUsaha/KegiatanUtamaPerusahaan

PT Proteindotama Cipta Pangan atau disingkat PCP merupakan

perusahaan yang bergerakdibidang bisnisFood & Beverages(F&B),

khususnyabisnisfriedchickenyangdimulaisejak2010laludanmulai

dibukapeluangkerjasamamelaluikonsepwaralabasejak2012
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2.4.LokasiPerusahaan

PT.PROTEINDOTAMACIPTAPANGAN,Jl.PatimuraNo.7,Kupang
Kota,Kec.Tlk.BetungUtara,KotaBandarLampung,Lampung35362

2.5.StrukturOrganisasi

Gambar2.1StrukturOrganisasi

Team promo

ApridhoAnanta
Sales

Imam



BABIII

PERMASALAHANPERUSAHAAN

3.1.AnalisaPermasalahanyangdihadapiPerusahaan

PT ProteindotamaCiptaPanganataudikenaldenganBestMeatadalah

penyedia kebutuhan protein terlengkap untuk keluarga diIndonesia.

Denganlebihdari400tokoyangtersebardiseluruhpelosoknegeri,Best

Meat berkomitmen untuk memberikan pelayanan sekaligus produk

dengan kualitasterbaikuntukkebutuhan keluarga sepertiayam utuh,

daging sapipilihan,ikan,susu dan produk olahan lain dengan harga

terjangkau.padasaatiniPT ProteindotamaCiptaPangan mengalami

penurunan penjualan karena PT Proteindotama Cipta Pangan belum

mengetahuipolaminatpelangganterhadapprodukyangdisediakanPT

ProteindotamaCiptaPanganselainitucabang-cabangPTProteindotama

Cipta Pangan sering mengalamikekosongan stok dikarenakan pada

massapandemicovid-19hampirseluruhwilayahkhususnyakotaBandar

Lampung terjadipembatasan aktivitas masyarakat oleh pemerintah

sehingga prosesdistribusi pengiriman produkkecabang mengalami

kendala.Analisa pola minatpelanggan pada produktertentu berguna

untuk meningkatkan pemasaran,dan meningkatkan penjualan.Dalam

bidang bisnis dan perdagangan,sistem informasipenjualan dapat

membantuparapebisnisdalam penjualandanpersediaanbarang.didalam

menganalisapolaminatpelangganPTProteindotamaCiptaPangansering

mengalamikesulitankarenasemuaprosesdilakukandengancaramanual

dan tanpa menggunakan metode sehingga proses menganalisa

membutuhkanwaktuyangcukuplamadanhasilanalisakurangefektif.

olehkarenaituPT ProteindotamaCiptaPanganmemerlukanalatatau

sistem yangdapatmembantudalam menganalisapolaminatpelanggan

terhadapprodukyangdisediakanPTProteindotamaCiptaPangan.
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3.1.1. TemuanMasalah

Berdasarkanlatarbelakangyangtelahdisampaikanmakadapat

Diidentifikasikanmasalahyangadasebagaiberikut.

1. Sulitnya untuk mengembangkan dan memperluas jangkuan

pemasaranagarlebihberkembangdisaatsemakinbanyaknya

persaingandaritempatusahalain.

2. Belum adanya media alternativedalam penyediaan informasi

penjualanPT PROTEINDOTAMA CIPTA PANGAN yang saatini

dapatdilakukanmelaluimediaonline

3. PT PROTEINDOTAMA CIPTA PANGAN dalam pemesanan

penjualan,pengolahan data dan pembuatan laporan masih

manual,sehinggamenghambatkinerjaperusahaan.

3.1.2 PerumusanMasalah

"Bagaimanamembuatsebuahsistem informasipenjualanberbasis

webpadaPT.ProteindotamaCiptaPangan".

3.1.3KerangkaPemecahanMasalah

PT.PROTEINDOTAMAmemilikipermasalahanpadabagianpenjualan.

Sistem penjualansaatiniyaitukonsumenharusmendatangitoko

secaralangsunguntukmelakukankegiatantransaksipembelian,hal

iniberakibatterhadapketidakefisienanjumlahbiayayangrelatif

tidak sedikitdan juga tempatyang terbatas,oleh karena itu

mengusulkanuntukmerancangsistem informasipenjualanberbasis

webyangdapatpermudahpemesanan.

3.2 LandasanTeori

3.2.1. Pengertian

PT.Proteindotamaciptapanganadalahperusahaanmakananagri.

Kegiatanintinyameliputipembuatanpakanternak,peternakan

ayam,pengolahanunggasdanbudidayaperikanan
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3.3Metodeyangdigunakan

Metodelogipengembangan sistem pada penelitian inimenggunakan

metodePrototype.MenurutAdiNugroho(2016)metodeprototypedibuat

saatpenggunatidaktahupastiapayangmerekainginkanbaikrincian

masukannya,rincianprosesdanrinciankeluaranyangdiinginkanuntukitu

dibuatlahPrototypekepadapengguna.Kemudianpenggunamenyarankan

perbaikan-perbaikanjikaterdapatkekurangansistem yangperludiperbaiki.

Adapuntahapan-tahapannyaadalahsebagaiberikut:

1.Interaksidenganpengguna

Padatahapan inipenyusun menganalisisapayang ingin pengguna

dapatkan darisistem/perangkatlunak itu.Sehingga aplikasiyang

dihasilkansesuaidengan kebutuhanpenggunadansistem.

2.MembuatPrototype

PadatahapaniniakandibuatsebuahPrototypeaplikasiberbasisWAP

berdasarkanataskebutuhanpenggunadansistem padatahapinteraksi

denganpengguna.

3.MengujiPrototype

Tahapaniniadalahprosespenilaianterhadap Prototypeyang telah

dibuatapakahsesuaidengankebutuhanatautidakjikatidakmaka

Prototypeakandiperbaiki.

4.MemperbaikiPrototype

SetelahditemukanletakkesalahandariPrototypeyangdirancangpada

tahapaninipenyusunakanmembuatataumemperbaikiPrototypeyang

ada setelah itu akan diujilagisehingga Prototype sesuaidengan

keinginanpengguna.

5.Mengembangkan VersiProduk setelah aplikasidapatberjalan dan

memenuhikebutuhansistem makaaplikasiinisiapdipakai.

MetodePrototypeinidapatdigambarkansebagaiberikut:
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Gambar3.1MetodePrototype(AdiNugroho,2016)

3.4 Rancanganprogram yangakandibuat

1) RancanganForm Login

Form logindigunakanuntukmenampilkantampilanloginolehsistem.

Rancanganform logindapatdilihatpadagambardibawahini

Gambar3.2RancanganForm Login
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2) RancanganForm MenuUtama

Form menuutamadigunakanuntukmenampilkantampilanutama

oleh sistem.Rancangan form menu utama dapatdilihatpada

gambardibawahini

Gambar3.3RancanganForm MenuUtama

3) RancanganForm MenuProduk

Form menu Produkdigunakan untukmenampilkan form Produk.

Rancanganform menuProdukdapatdilihatpadagambardibawahini

Gambar3.4RancanganForm MenuProduk
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4) RancanganForm MenuPelanggan

Form menu pelanggan digunakan untuk menampilkan form

pelanggan.Rancangan form menu pelanggan dapatdilihatpada

gambardibawahini

Gambar3.5RancanganForm MenuPelanggan

5) RancanganForm MenuPemesanan

Form menuPemesanandigunakanuntukmenampilkaninformasi

Pemesanan Produkyang telah disajikan oleh sistem.Rancangan

form menuPemesanandapatdilihatpadagambardibawahini
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Gambar3.6RancanganForm Pemesanan

6) RancanganForm MenuPembayaran

Form menuPembayarandigunakanuntukmenampilkaninformasi

Pembayaranyangtelahdisajikanolehsistem.Rancanganform menu

Pembayarandapatdilihatpadagambardibawahini

Gambar3.7RancanganForm Pembayaran

7) RancanganForm Laporan

Form menu Laporan digunakan untuk menampilkan informasi

Laporanyangtelahdisajikanolehsistem.Rancanganform menu

Laporandapatdilihatpadagambardibawahini
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Gambar3.8RancanganForm Laporan.

8) RancanganMenuUtama

Form menu utama digunakan untuk menampilkan halaman web

pertamakalidiaksesdisajikanolehsistem.Rancanganform menu

utamadapatdilihatpadagambardibawahini

Gambar3.9RancanganForm MenuUtama

9) RancanganMenuProduk

Form menuprodukdigunakanuntukmenampilkanhalamanproduk

yangdisajikanolehsistem.Rancanganmenuprodukdapatdilihat

padagambardibawahini
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Gambar3.10RancanganForm MenuProduk.

10) RancanganMenuKonfirmasiPembayaran

Form menukonfirmasipembayarandigunakanuntukmenampilkan

halaman menu konfirmasipembayaran disajikan oleh sistem.

Rancanganform menuutamadapatdilihatpadagambardibawahini

Gambar3.11RancanganForm MenuKonfirmasiPembayaran.
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BABIV

HASILDANPEMBAHASAN

4.1 Hasil

4.1.1ImplementasiProgram

HasilimplementasipadaAplikasiiniterdiridariform – form sebagai

berikut:

1) HalamanLoginAdmin

BerikutinimerupakancapturehalamanLoginpadaadmindariAplikasi

padasistem informasipenjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram

padahalamanloginyangditunjukkanpadagambar4.1

Gambar4.1TampilanHalamanLoginAdmin

Gambardiatasmerupakangambartampilanpadahalamanlogin.Halaman

iniakanmunculketikauseringinmenjalankanaplikasi.Tujuanadanya

halamanloginyaituuntukmenjagaprivasidarisetiapdatayangdiinput

kedalam aplikasi.Pada halaman login ini,terdapatsatu button yaitu

tombolLogin.buttonLoginberfungsiuntukmemeriksaapakahemaildan

passwordyangdimasukkanvalidatautidak.Jikaemaildanpassword

yang dimasukkan benarmaka aplikasiakan meneruskan ke halaman

berikutnya yaitu halaman utama pada aplikasi,namun jika emaildan
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password salah atau belum terdaftar maka halaman ini akan

memunculkanperingatanbahwaemaildanpasswordsalah.

2) HalamanBerandaAdmin

BerikutinimerupakancapturehalamanBerandapadaadmindariAplikasi

padasistem informasipenjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram

MenuUtamapadaadminyangditunjukkanpadagambar4.2

Gambar4.2HalamanBerandaAdmin

Gambardiatas merupakan gambartampilan pada halaman beranda

Halamaniniadalahtampilanberandadanakanmunculketikapertamakali

aplikasitelahmelakukanlogindanberisikantext“SelamatDatang!”.

3) HalamanDataProdukAdmin

BerikutinimerupakancapturehalamanDataProdukpadaadmindari

Sistem informasipenjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram Data

Produkpadaadminyangditunjukkanpadagambar4.3
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Gambar4.3HalamanDataProdukAdmin

GambardiatasmerupakangambartampilanpadahalamanDataProduk.

HalamaniniakandikelolaolehadminuntukmenginputkandataProduk

yangadaditokobestmeat,

4) HalamanDataPelangganAdmin

BerikutinimerupakancapturehalamanDataPelangganpadaadmindari

Sistem informasipenjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram Data

Pelangganpadaadminyangditunjukkanpadagambar4.4
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Gambar4.4HalamanDataPelangganAdmin

Gambardiatas merupakan tampilan pada halaman Data Pelanggan.

HalamaniniakandikelolaolehadminuntukmelihatdaftardataPelanggan,

tabeldatayangtermasukkedalam dataPelanggan

5) HalamanDataPemesananAdmin

Berikut ini merupakan capture halaman Data Pemesanan pada

admin.Berikutiniadalahimplementasiprogram DataPemesananpada

adminyangditunjukkanpadagambar4.5
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Gambar4.5HalamanDataPemesananAdmin

Gambardiatas merupakan tampilan pada halaman Data Pemesanan.

Halaman iniakan dikelola oleh admin untuk melihat daftar data

Pemesanan,tabeldatayangtermasukkedalam dataPemesanan

6) HalamanDataPembayaranAdmin

BerikutinimerupakancapturehalamanDataPembayaranpadaadmindari

Sistem informasipenjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram Data

Pembayaranpadaadminyangditunjukkanpadagambar4.6



22

Gambar4.6HalamanDataPembayaranAdmin

Gambardiatasmerupakan tampilan pada halaman Data Pembayaran.

Halaman iniakan dikelola oleh admin untuk melihat daftar data

Pembayaran,tabeldata yang termasuk kedalam data Pembayaran

berisikanNo,email,namapelanggan,telpon,tanggal,totalbayar,danfoto

buktipembayaran.

7) HalamanLaporanAdmin

BerikutinimerupakancapturehalamanlaporanpadaadmindariSistem

informasipenjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram laporanpada
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adminyangditunjukkanpadagambar4.7

Gambar4.7HalamanLaporanAdmin

Gambardiatasmerupakantampilanpadahalamanlaporan.Halamanini

akandikelolaolehadminuntukmelihatlaporan.

8) HalamanLogin

Berikutinimerupakan capture halaman Login dariSistem informasi
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penjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram halamanLoginpada

pelangganyangditunjukkanpadagambar4.8

Gambar4.8TampilanHalamanLogin

Gambardiatasmerupakangambartampilanpadahalamanlogin.Halaman

iniakanmunculketikauseringinmenjalankanaplikasi.Tujuanadanya

halamanloginyaituuntukmenjagaprivasidarisetiapdatayangdiinput

kedalam aplikasi.Pada halaman login ini,terdapatsatu button yaitu

tombollogin.buttonloginberfungsiuntukmemeriksaapakahemaildan

passwordyangdimasukkanvalidatautidak.Jikaemaildanpassword

yang dimasukkan benarmaka aplikasiakan meneruskan ke halaman

berikutnya yaitu halaman utama pada aplikasi,namun jika emaildan

password salah atau belum terdaftar maka halaman ini akan

memunculkanperingatanbahwaemaildanpasswordsalah.

9) HalamanMenuUtama
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BerikutinimerupakancapturehalamanMenuUtamadariSistem informasi

penjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram halamanMenuUtama

padacalonsiswayangditunjukkanpadagambar4.9

Gambar4.9HalamanMenuUtama

GambardiatasmerupakangambartampilanpadahalamanMenuUtama

Halamaniniadalahtampilanloadingdanakanmunculketikapertamakali

aplikasitelahmelakukanlogin.

10)HalamanMenuProduk
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Berikutinimerupakan capturetampilan menu Produkyang adapada

Sistem informasipenjualan.Berikutiniadalah implementasiprogram

halamanmenuProdukpadapelangganyangditunjukkanpadagambar

4.10

Gambar4.10HalamanMenuPaketProduk

Pada gambar diatas menampilkan adanya beberapa daftar paket

Produk.MenupaketProdukiniberfungsiuntukmemudahkanpelanggan

dalam memilihpaketProduk,penggunadapatmenggunakanaplikasiini

sesuaikebutuhandantujuansehinggamanfaataplikasidapatberfungsi

denganbaik.
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11)HalamanKonfirmasiPembayaran

Berikutinimerupakan capture halaman konfirmasipembayaran dari

Sistem penjualan.Berikutiniadalah implementasiprogram halaman

konfirmasipembayaranpadapelangganyangditunjukkanpadagambar

4.13

Gambar4.11HalamanKonfirmasiPembayaran

12)LaporanPemesananDanPenjualanproduk

Berikutinimerupakancapturehalamanlaporanpemesanandanpenjualan

produkdarisistem penjualan.Berikutiniadalahimplementasiprogram

halamanlaporanpemesanandanpenjualanyangditunjukanpadagambar

4.12
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Gambar4.12LaporanPemesananDanPenjualanProduk

13)LaporanPelanggan

Berikutinimerupakancapturehalamanlaporanpelanggandarisistem
penjualan.Berikutiniadalah implementasiprogram halaman laporan
pelangganyangditunjukkanpadagambar4.13

Gambar4.13LaporanDataPelanggan

4.2 Pembahasan

1.Dengan adanya sistem informasipenjualan bisa mengetahui

kekuranganterhadappenjualanprodukkepadapelanggan

2.Denganadanyasistem penjualan.Bisamemperbaikikekurangan

untukmemajukanperusahaankedepannya
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BABV

KESIMPULANDANSARAN

5.1Kesimpulan

Dalam penulisanlaporankpinitelahdiuraikanBagaimanaimplementasi

sistem informasipenjualanMakadapatpenulissimpulkansebagaiberikut

:

1. Dengandilakukannyaanalisapolapembelianprodukyangdilakukan

pelanggan perusahaan menjaditahu kekurangan dan kelebihan

perusahaansehinggakedepanyabisamemperbaikistrategipenjualan

untukmeningkatkantingkatomsetperusahaan.

2. Hasilpola pembelian produk yang dilakukan pelanggan dapat

diketahuilebihcepatdanefektikkarenamenggunakanaplikasiuntuk

menganalisapenjualanproduk.

5.2Saran

Dengan selesainya analisa pola pembelian produk yang dilakukan

pelanggan,penulis memilikibeberapa saran yang dapatmendukung

pengembangansistem lebihlanjutsebagaiberikut:

1. Diharapkan ada pengembangan aplikasidalam bentuk aplikasi

android sehingga pelanggan bisa langsung dan mudah menilai

layananpenjualanpadatokobestmeat.

2.Lebihmemperhatikanpemeliharaandanperawatanperangkatkeras

danperangkatlunakagartidakmudahrusak.



DAFTARPUSTAKA

A.SRosadanSalahuddinM,2011.ModulPembelajaranRekayasa

Perangkat Lunak(TerstrukturdanBerorientasiObjek),Modula,Bandung.

J.Hutahaean,KonsepSistem Informasi,Yogyakarta:Deepublish,2015.

Kadir,Abdul.2009.DasarPerancangandanImplementasiDatabase

Relasional.Yogyakarta:ANDI.

Mulyadi.(2016).Sistem InformasiAkuntansi.Jakarta:SalembaEmpat.

MuhyuzirT.D.,2001,AnalisaPerancanganSistem PengolahanData,

Cetakan Kedua,PT.ElexMediaKomputindo,Jakarta.

Pressman,R.S.(2012).RekayasaPerangkatLunakPendekatanPraktisi

Edisi7. Yogyakarta:ANDI.

Romney,MarshallB.danSteinbart,(2015),Sistem InformasiAkuntansi,

Edisi 13,alihbahasa:KikinSakinahNurSafiradanNovitaPuspasari,

Salemba Empat,Jakarta.



31

LAMPIRAN





33





35


